Transpareo

Rezumat: Pasaportul digital al
produsului este deja rentabil

Principalele idei ale documentului tehnic dedicat industriei modei si textilelor, prezentate pe patru

pagini.

Obligatiaimpusa de UE vaintra probabilin vigoare in 2029. Beneficiile se resimtinca de astazi. Un
pasaport digital al produsului constadin mare parte din date pe care le detineti deja de mult timp - sipe
care astazile imprimatila un cost ridicat pe panglica de satin, le traducetiin noua limbi sile aruncatila

gunoi odata cu stocurile ramase.

Indicator Valoare
Economie anuala 110.790 €
Pe piesa vanduta 0,44€
Luni panala amortizare 3,5

Model de calcul pentru o marca deimbracaminte cu un volum anual de vanzaride 250.000 de articole,
1.200 de combinatii de articole si culori si 40% vanzari directe online. Toate ipotezele sunt prezentatein

mod transparent si pot fiinlocuite cu cifrele proprii.

Gulnter Reichelt, inginer textil, antreprenor pasionat, presedinte al consiliului de administratie al

Transpareo. August/septembrie 2026.
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Facturaintr-o singura propozitie

Putetirezuma acest documentintr-o singura fraza: obligatiaimpusa de UE va intra probabilin vigoare in

2029, iar banii sunt deja disponibili.

in cadrul prezentérii DG GROW din 27 mai 2026, Comisia Europeana a anuntat adoptarea actului
delegat privind produsele textile pentru al treilea sau al patrulea trimestru al anului 2027, precum si
aplicarea obligatorie a DPPincepand cu2029. Reactia obisnuita la acest anunt este de a astepta.
Consider ca aceasta este o greseala costisitoare. Avantajul pasaportului digital al produsului nu tine
deloc de caracterul obligatoriu al acestuia. El tine de faptul ca detineti date despre produs pe care
astazile imprimatila un cost ridicat pe panglici de satin, le traducetiin multe limbi pe care nimeninule

citeste deoarece caracterele sunt prea mici, iar stocurile ramase le aruncati ulterior la gunoi.

Aceste costuri se acumuleazain fiecare ziin care asteptati. In cazul unuiinterval de doi panala trei ani
panalaintrareainvigoare a obligatiei, in exemplul prezentatin acest document, suma totald depaseste

300'000 £, bani care pur si simplu serisipesc.

Datele le aveti deja de mult timp

Compozitia materialelor, grosimea firelor, tipurile de tesaturi, greutatea pe unitate de suprafata,
instructiunile deintretinere, locul de fabricatie, tabelele de marimi, marimea, culoarea, certificatele,
recomandarile de combinare: toate aceste informatii se gasesc dejain sistemul dvs. PIM,in ERP, in tech
pack-urisiin dosarele cu certificate. Cred ca aproximativ trei sferturi dintr-un DPP de moda cu adevarat
util pot ficompletate cu datele existente. Nu trebuie sa inventati nimic. Trebuie doar sale puneticap la
cap. CuTranspareo, acest lucru se poate face prin numeroase canale, intr-un mod simplu si foarte

rapid.

Canalul de marketing pe care nu l-ati avut pana acum

Pentru mine, exista ceva simaiimportant decat economiile realizate prin eliminarea etichetelor. Codul
QR de pe articolul vestimentar este singurul canal care ajunge cu adevarat la fiecare dintre clientii
dumneavoastra. Ar trebui sa profitati de acest lucru din punct de vedere al marketingului: pentru
fidelizarea clientilor, pentru vanzari suplimentare si pentru multe alte actiuni. in cazul modelului de
referinta, este vorba de 150'000 de articole pe an, 150'000 de contacte cu clientii, care pana acum

dispareau fara urma pe piata.

Monstrul birocratic va fiinvins pe parcurs. Nuincepeti cu conformitatea. Tncepe‘gi cuunsistem

organizational orientat spre rentabilitate. Prin urmare, atunci cand obligatiaintrain vigoare,
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inregistrarea pasapoartelor dumneavoastra va fidoar o formalitate de care Transpareo se va ocupain
locul dumneavoastra. Fara proiecte, fara panicalegata de termene, fara mandate de consultanta.
Monstrul de care se temeintreagaindustrie este dejainvinsin acest moment, fara ca dumneavoastra

sa fitrebuit sa-l gestionati vreodata ca pe un proiect.

Comoaradvs. de date, adevaratul castig

Produsele reprezintainima oricarei companii. Datele dvs. sunt dispersate in sistemul ERP, in PIM, o parte
in liste Excel ale angajatilor individuali, iar o alta parte in fisiere PDF de la furnizori. DPP este primul
proiect extern de digitalizare centralizata pentru nucleul companiei dvs. Aceastd comoara pretioasa de
date va apartine si poate firecuperata oricand, integral sau partial: pentru antrenarea propriilor aplicatii
delAsiaaplicatiilor bazate pe agenti, pentru planificarea achizitiilor sia productiei, pentru cercetare si
dezvoltare. Fara a finevoie sa publicatiniciun ,pasaport”. ,Pasaportul” este aplicatia. Datele reprezinta

activul.

Cevarecomand concret

° incepe'gi cu pasi mici, darincepeti. intre dou3zeci sitreizeci de modele, exclusiv cu date pe carele
aveti dejala dispozitie, fara a finevoie sa le solicitati. Tariful de baza este de 139 panala 199 CHF pe
luna, poate fireziliat lunar, iar datele pot fiexportate integralin orice moment. Nu exista niciun risc
financiar siniciun angajament pe termen lung; pur si simplu nu exista niciun motiv pentru a nuincepe
chiarsaptamana aceasta.

¢ Publicatiimediat. Nu asteptati pana cand totul este complet. Pentru clienta dumneavoastra, un
ghid cuinstructiuni deingrijire, tabel de marimi, informatii despre materiale sirecomandari de
asortare este valoros chiar de astazi. Ea nu se asteapta la date privind lantul de aprovizionare de nivel
3, nicimacarin 2029.

e Corelati codul QR cuurmatoarea schimbare a etichetelor. Astfel, introducerea acestuia nu costa
practic nimic. Cine face din asta o promotie speciala, plateste de doua ori.

¢ Mentionati beneficiile pe eticheta. ,Pasaport digital al produsului: sfaturi de ingrijire, tinute
potrivite sigarantia dvs. prelungita”inloc de un simplu cod. Aceasta singura fraza nu costa nimic si
multiplica rata de scanare. Ea este decisiva pentruintreaga parte de marketing a proiectului.

¢ Extindetistocul delao colectie laalta. Panala momentulin care va deveni obligatoriu, vetifi
acumulat deja doi-trei ani de date de calitate, conexiuni cu furnizorii sirutine de proces, iar tranzitia
se vafiamortizat de mai multe oriin acest timp. La acestea se adauga fidelizarea clientilor, care nu

are pret, sivanzarile suplimentare.

Daca dupa ce cititi acest rezumat veti face un singur lucru: cereti ultima factura de la furnizorul dvs.

de etichete siimpartiti sumala numarul de bucati. Aceasta singura cifra reprezinta punctul de plecare
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al oricarei discutii serioase despre pasaportul digital al produsului. In cazul majoritatii marcilor cu care

discut, aceasta suma este mai mare decéat ar fipresupus conducerea.

Patru efecte care depasesc sfera costurilor, a marketingului sia
obligatiilor

Etichetaramane pe produs chiar sidupa ce vanzarea s-aincheiat de mult.

Protectia marcilor siimpotriva contrafacerii. Produsele contrafacute reprezinta o pierdere de miliarde
pentruindustria luxului. Unidentificator unic, care face trimitere la oinregistrare semnata si gestionata
de dumneavoastra, constituie o dovada a originii. Un falsificator poate copia codul QR, dar nu poate
genera o’inregistrare validain baza dumneavoastra de date. Pentru marcile premium si de lux, acesta ar
putea ficel maiimportant avantajindividual, iar acesta este disponibil imediatin DPP, fara a finecesara o
tehnologie suplimentara complexa. Cine creeaza astazi un identificator unic pentru fiecare produs este,

in acelasi timp, pregatit pentru dovezile de proprietate bazate pe NFC, RFID si NFT.

Personalizarea produselor. La Transpareo, cu autorizarea conducerii magazinului, putetiintroducein
Managerul de aplicatii numele cumparatorului sau cumparatoarei si, daca doriti, alte detalii referitoare la

achizitie, care vor fiastfelinregistrate in DPP.

Mentinerea valorii pe piata secundara. Piata produselor second-hand creste mairapid decét piata
primara. Un produs cu unistoric complet al materialelor si al provenientei atinge preturi mai mari pe
aceasta piata, iar acest lucru se reflectain disponibilitatea de a plati mai mult la vanzarea produselor noi.
Al doilea proprietar cauta online si ajunge la dumneavoastra: o achizitie de pe piata second-hand, din

care dumneavoastra nu obtineti niciun profit, se transformaintr-un potential client.

Lizibilitate. Noua limbi scrise cu caractere de 4 puncte pe patru straturi de panglica satinata sunt,
practic, ilizibile pentru orice client cu varsta peste saizecide ani. Un pasaport este maribil, poate fi citit
cuvoce tare siare un contrast puternic, contribuind astfel larespectarea Legii europene privind
accesibilitatea. Disponibilitatea automatain 40 de limbiinseamna ca pietele suplimentare nu costa
niciun milimetruin plus din latimea etichetei, iar furnizorii dumneavoastra din Bangladesh, Vietnam si

China pot citi aceleasiinformatiiinlimba lor.

Despre Transpareo

Compania elvetiana Transpareo AG, cu sediulin Tech Cluster Zug, ofera un portal de tip self-service
pentru crearea, gestionarea si publicarea pasapoartelor digitale ale produselor, destinat companiilor
dintoate sectoarele side orice dimensiune, n 40 de limbi. Interfata Transpareo Time Machine este

opensource.
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Portalulindeplineste dejain totalitate cerintele Regulamentului UE privind proiectarea ecologica
referitoare la pasapoartele digitale ale produselor, precum si standardele armonizate mentionatein
Decizia de punerein aplicare (UE) 2026/1736 din 15 iulie 2026. Datele pot fiinregistrateinca de pe acum,

iar pasapoartele digitale ale produselor pot fiutilizate inca de pe acum.
insectiunea ,Perspective siinformatii utile” veti g&si cunostinte de specialitate cuprinzitoare in 40 de
limbi.
e Contact pentru presa: Giinter Reichelt, presedintele consiliului de administratie, Transpareo AG,
presse@mail.transpareo.com
e Sediu: Tech ClusterZug, 6300 Zug, Elvetia

e Portalul DPP: transpareo.com

Documentul tehnic complet si calculatorul Excel, in care putetiinlocuiipotezele din acest calcul cu
propriile cifre, sunt disponibile pentru descarcare pe pagina noastra dedicata certificatului de produs

pentru textile.
Exemplu de calcul cu titlu orientativ. Nu constituie consultantajuridica, fiscala sau de investitii.

Drepturide autor 2026 Transpareo AG, Zug, Elvetia - transpareo.com
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